Einfacher Aufbau einer
Plattformm mit allen
Produktinformationen
und Prasentationen

Gruppen und Ablagen
zur Organisation von
Informationen und
Vertriebschancen

Neuigkeiten und
Posteingang zur
gezielten Interaktion
und Kommunikation

bloola

less clicks, more life!

sales

Aufgabenmanagement
zur einfachen
Organisation im
Marketing und Vertrieb

Kunden
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.Mit bloola.sales hatten wir eine 30%ige
Umsatzsteigerung und das bereits im ersten
Jahr - Dank der effizienten und gezielten

Bereitstellung unser relevanten
Vertriebsinformationen.”
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Sven Kaiser hat in MentoOne ein Fotoalbum “bloola Mackups
(Revision 1)" erstell.
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Neuigkeiten und weiterfihrende
Informationen aus dem Internet.
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(ER)GEHT
ES IHNEN
AUCH SO?

Sie verteilen Produktin-
formationen per E-Mail
oder Uber den
Fileserver an lhre
Vertriebsmitarbeiter.

Feedback seitens der
Mitarbeiter zu Unter-
lagen und Angeboten
kommt nur sporadisch
und unvollstandig.

Die Vertriebsmitar-
beiter bekommen

nicht jede E-Mail mit,
speichern die Informa-
tionen lokal auf dem
Notebook ab und
verwenden nicht immer
den aktuellen Stand.

Ilhr Key Account ist nicht
auf dem Laufenden,
bekommt seine
Kundeninformationen
nur sporadisch und
verliert Angebote.

DIE

LOSUNG

Fir all diese Herausforderungen haben wir
eine intelligente L6sung geschaffen

einfach und effizient beim
Kunden prasentieren

die Produktinformationen sicher,
nachvollziehbar und leicht bereitstellen

redundante Informationshaltung auf
dem Notebook vermeiden

Informationen zu den jeweiligen Key
Kunden effizient, transparent und auf
den Punkt untereinander austauschen

Angebote durch optimale Kundenkenntnis
und entsprechendes Preis-/
Leistungsverhaltnis gewinnnen



Sie sind bereit fUr
weniger Klicks, mehr
Zeit fur die Dinge, die
wirklich wichtig sinc
Jund lhre kraftvolle
Vertriebsunter-
stutzung ?




